
～新商品開発で明礬温泉を盛り上げよう～

2022.12.19[Mon]

明礬温泉湯の里商品開発

株式会社 OnCEN(観光開発株式会社)



社名：ＯｎＣＥＮ （おんせん）

・O … 大分県

・n … 自然 & ネットワーク

・C … 繋げる（connect）

・E … 活気付けていく（enliven）

・N … 自然 （n → Nと自然を増やす）



一年間の流れ

会社
設立

企画書
作成

商談
企画内容
改善

5月 7月~10月 10月24日 11月~12月



商談の様子



明礬温泉〜湯の里〜



新商品の開発

ヘアオイル

Part １



商品概要

香り

フローラルの香り

金額

１,700円 内容量 60ml

オイル

鉱物性オイルでドロっとした感触

商品名：湯の花ヘアオイル（仮称）



鉱物性ヘアオイルとは

低刺激で安全性が高い

低コストで販売価格を抑えられる

酸化しにくく、長期保存が可能



デザイン

字体は明礬温泉湯の里の既存
の商品と同じ

湯の花繋ぎ模様：古代紫色

文字：素鼠色

 引用元：http://oitaisan.com/heritage/豊後紫草/



パッケージ紙の種類

ルミネッセンス＋箔押し

50〜99枚
⇩

単価１９１円
『自然で深みのある清楚な
「ニュートラルホワイト」』

 引用本：https://www.takeo.co.jp/finder/main/luminescence.html



販売対象

・観光客（お土産）
・ヘアケアに興味のある人

湯の花の成分入りで保湿効果がある
初‼️温泉成分配合のヘアオイル

セールスポイント



リップクリーム

新商品の開発 Part 2



選定理由

持ち運びがしやすい

幅広い世代の人が使える



業界の動向

2021年～2028年にかけて

リップケア商品の売り上げ上昇

コロナ後のマスクなし生活の唇ケア
→需要が見込める

今後の見込み



アピールポイント

保湿に必要な成分と温泉水を取り入れ
た保湿力の高いリップクリーム



リップクリームの成分

ワセリン

オリーブ油

ハチミツ

温泉水



湯の里だけのリップクリーム

1つあたりの利益→¥300
価格 ¥900

大きさ 5～6センチ

重さ 4グラム



売上目標

1週間で15～20個

↓
70個/月売り上げる

約50万円/年

↓



問題が・・・

1回の製造で最低でも500個から

じゃないと製造できない！！



1週間・・15～20個→125個

1ヶ月・・70個→500個

500個売り上げると１年で約540万円

考え直した



商品のPOPを作る

季節やその場に応じた包装

現地での販売方法の工夫



彼氏から彼女



子どもからお母さん



まとめ

消費者が手に取りたいと思える商品開発

大分の明礬温泉、湯の花を多くの人に
知ってもらいたい

・湯の花の漫画のパンフレットを作成
若い世代の人に興味を持ってもらう


