
ふるさと納税を通した
地域経済活性化と
市の財源確保

〜ふるさとチョイス特集ページを手掛ける〜



活動内容

①担当者にふるさと納税や
竹田市の現状の説明を受ける

②他の県の特集ページを見る

③どんな特集ページにするか

④現地へ行く

⑤特集ページを作る







なぜふるさと納税に着目したのか

竹田市は人口が減っている

↓
市の財源も減少する(税収入が減少)
↓
我々の生活が苦しくなる

(医療費の補助がなくなる，交通機関がなくなるなど)

年々､ふるさと納税の利用者が増えている
ふるさと納税を通して、財源を確保できる可能性がある



仮説①
私たちが、ふるさとチョイス特集ページで

竹田市の魅力を伝え、 

返礼品を紹介し納税をしてもらったり 

実際に現地に行ってもらったりすることで、 

地域経済活性化と市の財源確保につながる　 



特集ページの説明をします
•おすすめのものをピックアップさせて、その商品な
どを注目させるためのページ

•一つのものをアピールするページ



特集ページに着目した理由

今までの特集ページは、物や人に焦点を当てていて

ターゲット層が限られていた

↓
今までとは違う、場所に焦点を当てた特集ページを作るこ
とで､幅広い年代の人(子供や孫がいる人)が興味を持つ

↓
より多くの財源確保につながる



生じた課題   ( 1 )

1.  どこに焦点を当てて特集ページを作るか。

A. 特有の地形と観光スポットが揃った
「久住高原」に焦点を当てて特集
ページを作る。



2. どのようなことをアピールすれば                           
竹田の地域経済活性化と市の財源確保
に繋がるか。

生じた課題   ( 2 )

A.今まで人や物に焦点を当ててきたのを久住高原の
　広大な自然をアピールすることでどんな世代の
　人でも楽しめる。



仮説②

•久住は多くの観光スポットがあるので、
今回特集ページを作り、魅力を伝えるこ
とで閲覧者に行きたいと思ってもらうこ
とができれば竹田市に観光客が増え、市
の経済活性化につながる



仮説②から

ガンジー牧場

● 動物との距離が近い
● ガンジー牧場限定のガンジー牛

から作られた乳製品



● 一面に広がる花畑
● 星空も楽しめるグランピング
● 綺麗な花がいっぱいで映える

花公園



今後の展望

特集ページを完成させる､ふるさとチョイスに掲載する

↓
1年以上時間をおき納税者数の変化などを調べていく



TCPを通して

•ふるさと納税を利用することで、自分は応援したい地域
に貢献でき、その地域は歳入が増えるので互いに
Win-Winな関係になれることがわかった。

•竹田市の現状(人口が16年間で約7000人減少，歳入
全体のうち75％が依存財源)を知りどうすれば改善でき
るかを考えることができた
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